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1937年に創業してからベアリングの販売を一貫して手

掛けている。同業他社の多くが「在庫は負債」と考え、

在庫を早い期間で売り切ることを考えているが、同社

はあえて逆の道を選んだ。社長は「他社と同じことをし

これまで取り組んできたことの延長

戦で、大手商社と競合し価格競争に

巻込まれるような売れ筋製品ではな

く、ニッチでも確実にニーズのある

役職・社長

海外事業部

シュワト様

私は海外事業部で働いているので、ベアリングを中

心に海外向けの営業わお担当しています。私以外に

も外国から来た人がたくさん働いています。仕事をし

ている皆さんは真面目で、優しくてフレンドリーで感謝

しています。

ていたら儲からない」という考えのも

と、ニッチな商品の取扱いにこだわり

続けている。

商材を何点か見つけて育てていくことが重要であると考

えている。
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4万種の機械部品で
お客様の「すぐ」に応えます

エバオン株式会社

同社はあらゆるベアリング関連製品を販売している。ま

たロックナットや、海外メーカーと提携して「EVN」という

オリジナルブランドの製品を展開している。新商品から

廃版商品、国内製品から海外製品まで、多種多様な機

械部品を揃え国内外の顧客企業の

ニーズに細やかに応える。

前西佳信様

エバオンの強みは4万種の機械部品を

「在庫」に持っていることで、あらゆる顧

客企業のニーズに「すぐ」に対応すると

こりにある。
特徴的なことは、希少な製品を探している企業が、同社の

同業他社から「エバオンならその製品を持っているよ」と取

り次ぎされることである。

ユーモアな社長です。

同社が、お客様の「すぐ」に応えることができる理由は、

徹底した在庫管理。4万種以上の製品を在庫に抱え

ながら、すぐに対応できる秘密は、メーカーごと、パー

ツごとに整然と陳列された倉庫の棚に隠されている。

「すぐ」の理由がここに
エバオンが追求する倉庫美

留学生採用を積極的に行う同社は、たくさんの外国人が働

いています。多国籍の社員と仕事をする時に起きる課題が

言葉の壁です。そこで、社内で英会話教室やレクリエーショ

ンを通して、言葉の壁の解消を目指しています。積極的に

仕事以外でのコミュニケーションを取ることで、社員同士の

日常会話がスムーズにでき、認識の食い違いが少なくなる

のかなと取材を通じて感じました。

卸売業
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【主要顧客】

「社長」に対するイメージとして、「堅苦しい」というイメージを

持っていましたが、今回前西社長とお会いしてその先入観

はガラリと変わりました。この日はちょうどインターンシップ

の受入最終日で、社長自ら揚げ物を作り、差し入れを振る

舞ってくれました。社長自ら後片付けまでしていて、社長の

優しさと社員への愛情を垣間見ることができました。
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